
 

 

 

Unser Klient ist ein seit Jahrzehnten etabliertes Unternehmen im Bereich Entwicklung, Service 

und Vertrieb von industriellen Stromversorgungen sowie die Produktion von Spezial-

Applikationen. Das Unternehmen vereint energieeffiziente Technologien mit leistungsstarken 

und zukunftsfähigen Lösungen. Mit diesem Produkt-Portfolio bietet es modernste 

Entwicklungen an und hat sich im Markt als Trendsetter etabliert. Werte wie Qualität, 

Innovation, Zuverlässigkeit und hoher Nutzen für den Kunden bestimmen sein Handeln und 

das Produktportfolio. Partnerschaft wird gelebt - intern und extern. 

 

Zum Ausbau seiner Vertriebsmannschaft suchen wir in Festanstellung für das Gebiet 

Hessen den 

Key Account Manager – USV-Technologie (m/w) 

 

IHRE AUFGABEN: Ihre primären Aufgaben sind die Betreuung des vorhandenen 

Kundenpotentials und die Erschließung neuer Kunden und Märkte. Mit Ihrer vertrieblichen 

Erfahrung haben Sie es in der Hand, innovative USV-Systeme und leistungsstarke 

Stromversorgungen für die Industrie und das IT-Umfeld erfolgreich anzubieten. Sie 

unterstützen bei der technischen und wirtschaftlichen Projektabwicklung und zeichnen für 

die Klärung technischer Details verantwortlich. 

 

IHR PROFIL: Nach Ihrem kaufmännisch/technischen Studium (FH/Uni) oder einer erfolgreich 

abgeschlossenen technische Ausbildung haben Sie bereits praktische Vertriebserfahrung 

sammeln können. Idealerweise verfügen Sie über Marktkenntnisse im Bereich von 

unterbrechungsfreien Stromversorgungen. Projektleitungserfahrung, gutes technisches 

Verständnis, Kenntnisse der Strukturen im IT-Umfeld und Anwendungen in der Industrie sind 

von Vorteil. 

 

PERSÖNLICHE VORAUSSETZUNGEN: Begeisterungsfähige und überzeugende Persönlichkeit. 

Stark in der Kommunikation und Fähigkeit zur Mitarbeit im Team. Unternehmerisch 

handelnd. Initiative und Engagement sowie eine Ergebnis- und Kundenorientierung.  

 

ES ERWARTET SIE: Ein langfristiges Engagement in einem familiär geführten Unternehmen mit 

Entwicklungsmöglichkeiten in eine Führungsverantwortung sowie die Möglichkeit Ihre 

Kreativität einzubringen. 

 

Zur Klärung Ihrer Fragen steht Ihnen Frau Heidi Steinberger selbstverständlich zur 

Verfügung. Ihre aussagekräftige Bewerbung (per Mail) richten Sie bitte an 


